Martin Ronne
Statsaut. ejendomsmeegler & valuar,
MDE indehaver

Tillid

Som boligradgiver og bolig-
specialist i Danske Bank gen-
nem 10 ar saetter jeg en stor
2re i at radgive mine kunder.
Efter en del ar i ejendomsmae-
glerbranchen, hvor priserne er
steget har vi igennem det se-
neste ars tid set en faldende
tendens. Her far du som saelger
brug for rddgivning - og her
kan du have tillid til at jeg kan
give dig den rigtige rddgivning.
Vi holder hvad vi lover. Det er
tillid hos Geisler & Renne.

Indlevelse

Nar du skal salge satter jeg
mig ind i din situation. Du har
sikkert mange spergsmal. Hvor
lang tid tager det at selge?
Hvad er prisen pa min bolig?
Hvad koster det at szelge? Hvor-
nar er boligen solgt? Kan jeg
flytte inden vi har solgt? Her
sgetter jeg mig ind i din situa-
tion, sd lige netop dit salg bliver
skreeddersyet ftil dine behov.
Som keber afdaekker vi dine be-
hov. Har du brug for altan? Skal
lejligheden ligge pa 2.sal? Det
er indlevelse hos Geisler & Ren-
ne.

Det star vi for hos
Geisler & Rognne...
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Forretningssans

Efter en del ar som ansat ejen-
domsmaegler hos home valgte
jeg i 2006 at starte op for mig
selv som selvstzendig. Det blev
med min sterste og bedst sael-
gende konkurrent hos Danbo-
lig, Kristian Geisler.

Vi har nu veeret i gang i 20 ma-
neder. Det har vaeret 20 travle
og succesrige maneder. Trods
et faldende marked har vi solgt
rigtig godt. Faktisk sa godt at vi
i dag indtager en 2. plads pa lis-
ten over bedst seelgende ejen-
domsmaeglere i vores keede
som teeller 125 forretninger.
Men vi gar efter 1. pladsen. Sa-
dan er vi hos Geisler & Ranne.
Pr. 1. marts 2008 abner vi vores
butik nr.3 i Klampenborg.Vores
2. butik ligger i Gentofte. Arsa-
gen til dette er, at vi har stor
succes med tveersalg mellem
de enkelte forretninger. Mange
kebere og selgere flytter nem-
lig mellem de to kommuner.Og
vi vil godt hjeelpe vores kunder
flere gange igennem livet. Det
kan vi hvis vi ligger i de omra-
der vi ger nu. Det er forret-
ningssans hos Geisler & Rgnne.

Ordentlig

Hos Geisler & Renne bliver ting-
ene gjort ordentligt. Vi szetter
pris pa at salget kerer smerte-
frit og at du ikke skal bekymre
dig om salget, det klarer vi. Vi

Klummen er udtryk for skribentens egne holdninger

har meget kompetente sagsbe-
handlere til at klare alt papirar-
bejdet og markedets bedst
saelgende maeglere til at vare-
tage fremvisningerne af din bo-
lig. Vi seetter en zere i at gore
tingene ordentligt. Det er or-
dentligt hos Geisler & Renne.

Dynamik

| et skiftende boligmarked skal
du som ejendomsmeegler kun-
ne omstille dig og vaere dyna-
misk. | 2004 og 2005, hvor bo-
ligpriserne steg kraftigt hvert ar
kunne man som ejendoms-
maegler szette en hgj pris pa en
bolig og kort tid efter blev den
solgt. Fordi priserne steg eks-
plosivt.

Sadan er det ikke mere.
Markedet har aendret sig og
derfor skal du som seelger veal-
ge den maegler som kan doku-
mentere salg. Det kan vi hos
Geisler & Renne. Arsagen til
dette er, at vi er dynamiske og
radgiver dig som szelger til at
saette den rigtige pris. Det er
dynamik hos Geisler & Renne.

Kig forbi eller ring til Geisler &
Renne, @sterbro's mest kompe-
tente ejendomsmaegler team,
hvis du vil have en uforpligten-
de boligsnak omkring keb eller
salg eller en fremvisning af en
af vores 100 boligemner!



